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EU-Initiative Enterprise Europe Network soll Mittelstandler verbinden

Ein Netzwerk fiir die Kleinen

Die Kammern fiir Handel und Handwerk schliipfen unter ein Dach mit Luxinnovation

VON ARNE LANGNER

Besonders die kleinen und mittle-
ren Unternehmen sind auf ein
Netzwerk aus Kontakten angewie-
sen. Doch oft fehlen Mittelstind-
lern Zeit und Wissen, um schnell
an wichtige und interessante Infor-
mationen zu kommen, die ihr Un-
ternehmen voranbringen kdnnten.
Mit dem Enterprise Europe Network
soll das anders werden. 500 euro-
pdische Organisationen gehoren in
40 Lindern zu dem Netzwerk, das
die Briisseler EU-Kommission ins
Leben gerufen hat.

Anfang Februar prisentierte Giin-
ter Verheugen, Vizeprisident der
Kommission, in Briissel das Netz-
werk; das nicht nur dem ,One-
Stop-Shop“-Prinzip folgt, sondern
auch auf die ,No-wrong-door*-
Formel hort, sagte Ernst Mout-
schen, Chef der Luxemburger Re-
prisentanz der EU-Kommission,
am Mittwoch bei der Vorstellung
des Netzwerks fiir Luxemburg.
+Egal, an welche Organisation ein
Unternehmen sich wendet: Thm
wird geholfen, und sein Anliegen
wird intern weitergeleitet.”
Mittelstandsminister ~Fernand
Boden betonte die wichtige Funk-
tion eines neuen Netzwerks, das
als gebiindelte Anlaufstelle fiir
kleine und mittlere Unternchmen
dienen und so die Aktivititen der
KMUs entscheidend vorantreiben
konne. Wirtschaftsminister Jean-
not Krecké wies vor allem auf die
Tatsache hin, dass mit dem neuen
Netzwerk nicht noch eine weitere
neue Struktur geschaffen wird,
sondern das bestehende Systeme
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Sabrina Sagramola ist zufrieden: Die Finanzierung des Messekonzepts B2Fair
ist gesichert — und der Unternehmertreff wird zudem Bestandteil des neuen

Enterprise Europe Network.

unter einem Dach integriert wer-
den - und damit in der Tat eine
administrative Vereinfachung
moglich wird. Nicht zuletzt gehe
es auch um die Internationalisie-
rung von Unternehmensaktiviti-
ten.

In Luxemburg beteiligen sich
die Handelskammer, die Hand-
werkskammer und Luxinnovation
am Enterprise Europe Network.
Den Verantwortlichen der einzel-
nen Institutionen geht es um ver-
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‘schiedenste Formen der Unter-

stlitzung: Von der Beratung bei
Griindung oder Erweiterung bis
hin zum Technologietransfer.
Man kénne sich vorstellen, das bei
den jihrlich 1500 beratenen Un-
ternehmen viele von einer effi-
zienteren Struktur in dem neuen
Netzwerk profitieren kénnten.
Besonders das B2Fair-Konzept,
das Sabrina Sagramola vom Euro-
Info-Centre der Handelskammer
gemeinsam mit der Handwerks-

kammer Stuttgart entwickelt habe,
sei ein wertvolles Instrument, um
Unternehmen neue Kontakte und
Geschiftsmioglichkeiten zu er-
moglichen, betonte Pierre Gra-
megna, Direktor der Handelskam-
mer. Dabei stand die Zukunft des
speziell auf Messen zugeschnit-
tene Kontakt-Konzepts gerade
noch auf der Kippe: Die frithere
finanzielle Unterstiitzung der EU-
Kommission fehlt, nun haben sich

- die beteiligten Kammern entschie-

den, das Konzept auf eigene Kos-
ten weiterzufithren.

Ein erf

eiches Konzept

B2Fair, unter anderem immer wie-
der erfolgreich bei der Hannover*
Messe eingesetzt, ermdglicht es
auch kleineren Unternehmen, die
sich keinen Stand leisten konnen,
wihrend der Messetage einen ru-
higen Platz fiir Gespriche mit Ge-
schiftspartnern zu haben. Dank
virtuell verfiigbarer Unterneh-
mensinfos treffen sich zum Bei-
spiel wihrend der Hannover
Messe Geschiftsleute aus allen
Teilen beim B2Fair-Stand, der von
Sabrina Sagramola und dem Euro-
Info-Centre betreut wird. ,Mitt-
lerweile gibt es auch eine Nach-
frage aus China®, sagt Sagramola,
die nun bei der Handelskammer
auch Ansprechpartner fiirs Enter-

- prise Europe Network ist.

In den 40 Teilnehmerlindern
des neuen Netzwerks stehen rund
4 000 Experten zur Verfiigung, die
Unternehmer bei ihren Anliegen
unterstiitzen konnen. Zunichst
soll das Projekt bis 2013 mit einem
Budget von 320 Millionen Euro
ausgestattet werden.



