1a sociéré Luxexpo a souligné hier
dans un communiqué de presse que
le succés annonce du Salon «Contacts
conlirme le hien-fondé d'une relle
initiagve et renforce la motvation
des organisateurs: plate-forme de
rencantes, de contacis et d'échan-
ges, passerelle incontournable pour
les hommes d'affaires et les déci-
deurs, le Salen B2B. «Contact: ré-
pond véritablement aux attentes et
aux besoins des chefs d'entreprises.

Organisé par Luxexpo en associa-
tion avec 'agence de communicarion
Brainé&rMore, soutenu par le Minis-
tére de 'Economie er du Commerce
extérieur, le Minjstére des Classes
Moyennes, du Tourisme et du Loge-
ment, la Chambre de Commerce et
la’ Chambre des Meérers de Luxem-
bourg, Centact sera Le lieu de ren-
contres privilégié de ous les déci-
deurs du Grand-Duché et de la Gran-
de Région en général,

Plus de 100 entreprises

Four cete édition 2007, qui se
déroulera chez Luxexpo du 20 au 22
novembre, plus de 100 entreprises
ont déja répondu présent et confirmé
leur participation. Parmi elles Fortis
Banque Luxembourg, premier ban-
cassureur de la place et partenaire
important des entreprises luxem-
bourgeoises et de la Grande Région,
gqui soutient Contact en la faisant
rentrer dans son calendrier d'événe-
ments incontournables au titre de
partenaire officiel de P'événement.

Fortis mettra 3 profit sa participa-
tion pour confirmer son’ attache-
mentau développement durable et
som role d'entreprise citovenne res-
ponsable, et proposera des solutions
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spécifiques aux professionnels, no-
tamument des formules bancaires

_afout en uns pour la gestion finan-

ciere de leur activité.

Ce succés n'échappe pas au Mi-
nistre de 'Economie et du Comrmer-
ce extérieur, Jeannot Krecké, fervent
partisan de cette manifestation, gqui
déclare : «Je me réjouis que Nensem-
ble des acteurs impliqués dans la
création et dans le développement
des entreprises se rErOUVENt au sa-
lon Contact, permettant d'une part
aux futurs enwrepreneurs de s'infor-
mier en un seul endroit sur tous les
aspecis de la création d'enueprise, et
d'autre part aux dirgeants d'entre-
prises de rrouver de nouvelles oppor-
tunités de croissances.

Programme de conférences

Contact s'articule autour dun
programme de conférences portant
sur des themes-clés chers aux chefs
d’enoeprises et d'événements rés
complémeniaires dans lequel deux
soirées rehausseront encore la pro-
grammarion | la conférence inaugu-
rale du 20 novembre, en présence de
Maonsieur Jeannet Krecké et de Mon-
sieur Maximilien Rover sur le théme
wle nouvelles opportunices de crois-
sance en restaurant 'environnement
et le climaty et la soivée «b2fairs ol
sera remis le «b2 fairs Business Award
le 21 novembre,

Au programme des conférences,
le sujet de 'immobilier sera taité le
21 novembre sous le théme « Lim-
mobilier d’entreprise, un choix dé-
terminants, conférence montée en
collaboration avec Property Par
trers, alors que le théme de |z rans-
mission sera traité le 22 novembre

en collaboration avec Deloitre et en
présence de Fernand Boden, Minis-
tre des Classes moyennes, du Tou-
ristne et du Logement.

La formation et les ressources
humaines auront aussi la part belle
avec MINFPC, qui traitera du sujet
dlans sa conférence e code généri-
que d'une entreprise performante:
quel role pour le facteur humain?s
en présence de Madame Mady Del-
vawx-srehres, Ministre de I'Educa-
tion nationale et de la Formation
professionnelle.

Evénements majeurs

Les bonnes nouvelles n'arrivant
jamais seule, certe année, deux évié-
nements s associent 4 Conact et
prennent place dans le salon:

Les «Journées de la créations,
placées sous le thémie de la création
et de la nansmission o 'entreprise, et
organisées conjointement par la
Chambre de Commerce et la Cham-
bre des Métiers du Grand-Duché de
Luxembourg, sous le patronage du
Ministére de 'Economie et du Com-
merce extérieur

Le «Forum de I'Entreprise 2007,
organisé par le réseau des Furo Info
Centres de O régions et de 5 pays
différents prend place dans Comzact.
Au programme: expo—sés thémari-
ques, rencontres bilatérales, confé-
rences, workshops, débars, bourses
d'échanges,...

Il y a lien de souligner l'atout in-
contestable de laction «b2fair
March-Makings, dont la gestion
est conliée al'expertise de la Cham-
bre de Commerce du Luxembourg,
et qui permet la mise en relation
préalable des entreprises sur base

de lewrs profils et de leurs attentes
spécifiques.

Dans les semaines précédant le
salon, chaque participant a acces &
un catalogue en ligne regrou—pant
le profil des sociétés participantes.
Ces données reprennent diverses
informations: activité de la société
participante, rype de coopération
recherchée, description des pro-
duirs, services ou technolagies pro-
posées ou recherchées. ..

Expérience confirmee

Lz Chambre de Commerce du
Luxembourg, via son «Euro Inlo
Centre-Luxembourg  PME/PMI»
sous la direcion de Sabrina Sagra-
mola, développe depuis des années
som expertise inta-muros et dé-
MONIE GUE CE SETVICE PELLL 5 exXpor-
et ant au miveau narional ou inter-
régional quiinternational, en 'of-
frant 4 ses membres lors de Ja «lHan-
newver Messes et bien dautees loives
er salons professionnels de renom-
mée internationale.

dlons les ingrédients sont réunis
pour accueilliv le plus grand nom-
bre de visitears au plus haut niveau
de décision, pour échanger des in-
lormations, booster ses relations,
lancer des idées, trouver des solu-
tions inmovantes dans le but d'ac-
croitre ses bénélices et d'asseoir la
réputation de son entreprises, a dé-
claré Jean-Michel Collignon, direc-
teur de Luxexpo.

Toutes les informarions complé-
mentaires et Mscription gratuite au
salon et aux conférences-a partir du
29 ocrobre sur le site Internet de
Contact sous wiww.contact-ene. [
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