Das Ingenieurbiiro L.E.E will in China
mit Biogasanlagen Biodiinger und
CO,-Zertifikate produzieren
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EHER ZUFALLIG stieB die Firma L.E.E.
aus Junglinster auf einen Kontakt in
China. Das auf Umwelttechniken spe-
zialisierte Ingenieurbiiro hatte wih-
rend des Baus der Biogasanlage in
Redingen eine grofie Prisenz in der
Presse, darauf wurde man auch im
wissenschaftlichen Institut in Birken-
feld, Deutschland, aufmerksam, von
dort stammt die Idee des Installierens
solcher Biogasanlagen in China. Seit
mehr als vier Jahren versucht die Fir-
ma mit ihren eigenen Mitteln auszu-
loten, wie man in China aktiv werden
konnte, verbrauchte dabel bereits
viel Geld und Energie, wie Firmen-
chef Jean Schummer berichtet.

Nun greift man auf die finanzielle Un-
terstitzung des Comité pour la pro-
motion des exporations luxembour-
geoises, kurz Copel, zuriick. Das hat
sich bereit erklirt, das finanzielle Risi-
ko fiar eine tief greifende Marktstudie
in Form eines Softloans zu finanzie-
ren. Das Geld zurtickzahlen muss
L.E.E. nur, wenn es tatsachlich ge-
lingt, in China Umsatz zu machen,
ohne Zinsen. Die Unterstitzung
kommt genau richtig, hatte das Copel
nicht finanziert, hitte man das Unter-
fangen abbrechen miissen, so Schum-
mer. Warum man nicht vorher auf
solchen Hilfen zurtckgegriffen hat?
wWeil wir nicht wussten, dass es sie
gibt,” antwortet er und spricht da-
mit ein Problem an, das viele kleine
und mittelstindische Unternehmen
(KMU) haben. Viele Firmengrinder
wissen anfangs, wenn sie es am drin-
gendsten brauchten, wenig dariiber,
welche finanziellen Hilfsleistungen
ihnen der Staat zur Verfiigung stellt.
.Mit der Zeit wird man schlauer,” sagt
Schummer, auch wenn es dann nicht
mehr so drangt. Dabei ist die Firma

LEE. zum Export ihrer spezialisier-
ten Umweltkompetenz praktisch oh-
nehin gezwungen. ,Ungefihr 80 Pro-
zent unseres Umsatzes von einer Mil-
lion Euro machen wir im Ausland®,
bestitigt er.

Aber nicht nur far die Firmen ist die-
ser Mangel an Information ein Pro-
blem, auch fiir die Stellen die das
Geld verteilen. Die Ingenicure aus
Junglinster sind eines der ersten
EMU, die eine solche Exporthilfe des
Copel in Anspruch nehmen. Deswe-
gen bemitht sich das Komitee seit An-

-fang diesen Jahres via elektronische

Newsletter, mehr Aufmerksamkeit
auf sich zu lenken. Zweierlei solcher
Massenmails verschickt die Einrich-
tung, versucht einerseits hiesige Un-
ternehmen auf Moglichkeiten in den
so genannten pays bric, Indien, Chi-
na, Lateinamerika aufmerksam zu
machen, anderseits auslindischen In-
vestoren Luxemburg schmackhaft zu
machen. Wer die Newsletter ankuckt,
sieht, viele der wiedergegebenen Me-
dienbeitrage handeln von Stahl, vom
Luftfrachtgeschiftund von Finanzen.
Also eigentlich alles Sparten, in de-
nen die GroBen unter Luxemburgs
Firmen aktiv sind, die die eigentlich
nicht mehr so viel Hilfe brauchen
und ohnehin exportieren. Aber der
Vielfalt der KMU gerecht zu werden,
ist sehr schwierig, raumt Copel-Prisi-
dent Jean-Claude Knebeler ein, der
gerne mehr Beitrige vergeben wiir-
de, wenn denn nur mehr Antrige
vorliegen wirden.

Immerhin wurde das Komitee mit
einer einmaligen Dotierung von 13
Millionen Euro ausgestattet, maxi-
mal 200 000 Euro innerhalb von drei
Jahren kénnen an eine einzelne Fir-
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ma gezahlt werden. Dafiir beteiligt
sich das Copel mit bis zu 50 Prozent
an den Kosten von Marktstudien, ju-
ristischen oder fiskalischen Bera-
tungen, der Weiterbildung von Mit-
arbeitern die sich um den Export
kitmmern sollen oder der Konzep-
tion von Werbematerial. Das Unter-
komitee des offentlichen Exportver-
sicherers Office du Ducroire, das
erst seit 2002 besteht, macht Fort-
schritte in seiner Arbeit. Auf rund
500 000 Euro bezifferten sich die
2006 ausgezahlten Beihilfen, im Vor-
jahr waren es knapp 280 000 gewe-
sen, 160 Antrage gingen vergangenes
Jahr ein. Um den Firmen die Scheu
vor einer Anfrage zu nehmen, bleibt
zu betonen: Es muss nicht immer
China sein. Auch wenn es um Ex-
porte von Waren und Dienstleistun-
gen in der GroBregion oder den
Nachbarldndern geht, kann Unter-
stiitzung angefragt werden.

Ab Mai lauft offiziell der Kredit an die
Ingenieursfirma L.E.E.. Ihr Auftrag:
eine Markistudie tiber den Einsatz
von Biogasanlagen in China. Ist die

hiesige Technik dort einsetzbar? Kon-
nen die Produkte einer solchen Anla-
ge, also Strom, Gas, Warme, Diinger,
dort iberhaupt abgesetzt werden? Zu
welchen Preisen? Wie kann man dem
Kompetenzklau vorbeugen, sich ju-
ristisch absichern? Die Rahmenbe-
dingungen unterscheiden sich kom-
plett vom westeuropdischen Kontext.
Finden in unseren Gegenden ange-
sichts der steigenden Energiepreise
die Produkte Strom und Warme den
besten Absatz, ist das im fernen Osten
nicht der Fall. Obwohl der Verbrauch
der Volksrepublik unsere Preise an-
steigen lassen —vor Ort kostet die En-
ergie nur wenig. Fast 70 Prozent der
genutzten Energie stammen aus der
Kohle, das ist problematisch fiir die
Luftqualitdt, aber nicht fiirs Porte-
monnaie denn es gibt uber 114 Milli-
onen Tonnen erwiesene Reserven.

+Das Konzept baut deswegen auf
dem Endprodukt Biodiinger auf*,
erklart Jean Schummer. Der Grund:
die Parteifithrung will aus Umwelt-
schutzgriinden den Einsatz von mi-
neralischen Diingemitteln auf den
Feldern einschranken, dann wird
organischer Dunger aus einer Bio-
gasanlage als Produkt interessant.
Als potenzielle Kunden hat L.E.E.
die chinesischen GroBkonzerne der
Nahrungsmittelherstellung ins Auge
gefasst. Nicht nur fiir den Absatz des
Diingers, fiir den man zwischen 60
und 100 Euro die Tonne erzielen
kann, wie Schummer meint. Auch
als Lieferanten der Basis, die einer
solchen Produktion zugrunde liegt:
Mist und Gulle in Hulle und Fille.
LDas sind GroBkonzerne, bei denen
von der Futtermittelproduktion bis
zur Fleischverarbeitung alles inner-
halb einer Gruppe gemacht wird®,

beschreibt er die Ansprechpartner.
In einem solchen Konzept werden
Strom und Warme zur Herstellung
beziehungsweise Trocknung des
Dungers genutzt. Der kann even-
tuell auch noch mit mineralischen
Elementen angereichert werden,
damit man ,das perfekte Produkt
far den Absatz in der dortigen Land-
wirtschaft entwickelt®.

Als weiteres interessantes Endpro-
dukt betrachtet Schummer die Emis-
sionsreduktionsgutschrifen CER, die
durch das Auffangen des ganzen
schonen Mistes und der darin enthal-
ten Treibhausgase generiert werden
kénnen. Auch das Copel hat darauf
ein Auge geworfen, will im Rahmen
der Studie wissen, inwieweit solche
Anlagen yvon Luxemburg als flexibler
Mechanismus zum FEinsparen von
Treibhausgasen genutzt werden koén-
nen. Dabei muss erst einmal ermit-
telt werden, wie viele CER iiberhaupt
entstehen kénnen. Dazu lasst sich
L.E.E.von einer anderen Luxembur-
ger Firma, 4Climate, und deren Spe-
zialistin Nathalie Roth beraten. Mit
ihrer Hilfe soll die Anlage so opti-
miert werden, dass es moglichst viele
Zertifikate werden. Viele Parameter
bestimmen die ,CER-Effizienz®, an-
gefangen bei der Tierart deren Aus-
sonderungen eingespeist werden. In
wenigen Wochen, so Roth dirften
konkrete Zahlen vorliegen.

Wichtig fiir Schummer ist aber die
Losung tatsachlicher Umweltprob-
leme. Er zeigt ein Foto her, darauf ist
ein Bergtal mit grim bewachsenen
Wiesen zu sehen, in deren Mitte ein
kleines Flasschen rinnt. Nur, dies
sind keine Wiesen, sondern die Ober-
fliche eines riesigen Stausees, dessen
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Wasser von der Schweinegiille so gut
gediungt ist, dass die Hiazynthen alles
zuwachsen lassen und im Endeffekt
die Turbinen des Wasserkraftwerkes
stillstchen. Um die 70 Prozent der
chinesischen Binnengewdsser sind
verpestet, schatzt die dortige Umwelt-
behorde. ,Alle festen Abfalle werden
weggeschaufelt, aber alles, was von
der Schaufel rinnt, versickert im Bo-
den und endet im Wasser®, beschreibt
der Ingenieur. Auch das wuchernde
Wassergrin kann als Kraftstoff in der
Biogasanlage dienen, sagt er, um das
Wachstum einzudammen, versuchen
die Arbeiter ohnehin jetzt schon, es
per Hand von kleinen Booten aus zu
entfernen, mit méaBigem Erfolg. Da-
her glaubt man bei L.E.E., kénnte die
Biogastechnik eine ideale Losung fiir
das chinesische Problem darstellen:
optimale Energienutzung, fiir ein
Land, dessen Wirtschaft
wachstumszahlen aufzeigt, das auf
nur 13 Prozent seiner Fliche ver-
sucht, Nahrungsmittel fiir eine Milli-
arde Menschen anzubauen. Ein Land
aber auch, dessen Fuhrung die Be-
deutung erneuerbarer Energien er-
kannt hat und deren Anteil sie — so
steht es im elften Funfjahresplan — bis
2010 auf zehn Prozent und bis 2020
auf 20 Prozent erhéhen will.

Parallel zur Anfertigung der Markt
studie verhandelt L.E.E. bereits iber
die Planung und den Bau einer An-
lage in der Provinz Luxia. Umso bes-
ser, freut sich Schummer, wenn am
Ende der Studie bereits ein Referenz-
projekt steht. Gemeinsam mit einem
chinesischen Partmer, den er nicht
nennen will, plant man in einer ahn-
lichen Grofienordnung wie in Redan-
ge. Sechs Millionen Kilowatt Strom
soll die Kaparitit betragen, ,genug

Rekord-
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man sich durch
iamgw:ﬁme ‘e.rertrag@
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um 17 000 westeuropdische Haus-
halte wihrend eines Jahres zu versor-
gen“. Von denen Dingern kénnte
man ohne Probleme 20 in besagtem
Tal betreiben, in dem vor allem
Schweine geziichtet werden, Tausen-
de, Millionen. Wie aber will L.E.E. si-
cherstellen, dass dies nicht die erste
und gleichzeitig letzte ihrer Anlagen
ist, die sie in China planen?

,Uber Patente geht das nicht®, meint
Schummer, die Technik wird stan-
dardmaBig in Europa genutzt. Uber
langfristige Vertrage will er die Vieh-
zuichter im Reich der Mitte versu-
chen, an seinen Firma zu binden,
denn den Nachbau verhindern, kann
man sowieso nicht, wie er glaubt.
., Die Partmer haben aber wahrschein-
lich Interesse daran, eine Garantie zu
erhalten, dass die Rentabilitit, also
die Energieproduktion die wir er-
rechnen, spater tatsichlich so er-
reicht wird. Dann sagen wir, die Ga-
rantie geben wir, aber nur wenn wir
einen gewissen Einfluss behalten.®
Einfluss auf die Bedienung, meint er
damit und diese Beratung will man

sich via langfristiger Vertrage vergu-
ten lassen, ebenso wie die Planung.
Relativ weit fortgeschritten sind die
Verhandlungen bereits; bis Ende des

Jahres, wenn der Kredit des Copel

auslauft, kann parallel auch die Pla-
nung der Anlage in Luxia beendet
sein und deren Bau bereits begon-
nen haben. Wenn der Vertrag unter-
schrieben ist. ,Obwohl ein Vertrag in
China wenig wert ist. Der kann, so-
bald er unterzeichnet wird, wird
komplett neu verhandelt werden.*

Wenn es soweit ist, hofft Schummer,
konne die Firma die Bezahlung ih-
rer ingenieurtechnischen Leistung
vom Office du Ducroire absichern
lassen. Das legte zusammen mit dem
Copel gestern seine Jahreszahlen
2006 vor, dabei waren verschiedene
Trends zu beobachten: Im vergan-
genen Jahr wurden Exporte im Wert
von 723 Millionen Euro versichert,
gegeniiber 654 Millionen ein Jahr
zuvor, seit Jahren stiegt das Volumen
stetig an. Allerdings sanken die ein-
kassierten Pramien erheblich von
7.68 Millionen Euro 2005 auf 5,35
Millionen Euro letztes Jahr. Die Dau-
er der versicherten Geschéfte habe
sich allgemein verkirzt und damit
auch die Dauer des Risikos, erklart
Ducroire-Prasident Etienne Reuter
diese Entwicklung. AuBlerdem habe
sich die Risiko-Einstufung vieler
Linder im Laufe des letzten Jahres
erheblich verbessert, auch dadurch
sank die Hohe der Primien. Ande-
rerseits stiegen Entschadigungszah-
lungen von nur 289 000 Euro auf
uber 1,3 Millionen Euro an. Dies sei
groBtenteils auf eine groBe Operati-
on zuriickzuftihren, das Geld habe
man aber Anfang dieses Jahres wie-
der eintreiben konnen.
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