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Heute beginnt eine dreitagige
Wirtschaftsmission der Lu-
xemburger Handelskammer in
Portugal. Sie begleitet den
Staatsbesuch des GroBher-
z0gs. Dabei hoffen die Luxem-
burger Vertreter, das Land fir
portugiesische Investitionen
und Geschéafte interessanter
zu machen. ;

Luxemburg und Portugal haben
nur relativ diirftige Wirtschafts-
beziehungen. In den ersten fiinf
Monaten dieses Jahres exportier-
te Portugal Waren im Wert von
gerade einmal 15,7 Millionen
Euro nach Luxemburg. Und auch
die Ausfuhren des GroRherzog-
tums nach Portugal lagen in etwa
auf der gleichen Hohe.

Das Land am Atlantik steht bei
der Wichtigkeit der Handelspart-
ner Luxemburgs nur auf Platz 22,
wahrend das GroRherzogtum als
Handelspartner fiir Portugal le-
diglich auf Platz 19 kommt. Das
Land exportiert mehr nach An-
gola oder Brasilien als nach Lu-
xemburg.

Doch das soll sich dndern - so
zumindest die Hoffnung der
Wirtschaftsdelegation, die den
heute beginnenden dreitéigigen
Staatsbesuch des GroRherzogs in
Portugal begleitet.

Der Direktor der Luxemburger
Handelskammer, Pierre Grameg-
na, und sein Amtskollege der
Portugiesisch-luxemburgischen
Handels- und Industriekammer
(,Camara de comércio e indiis-
tria luso-luxemburguesa -
CCILL") stellten sich den Fragen
des Tageblatt.

Tageblatt: Warum hat die
Handelskammer beschlossen,
eine  Wirtschaftsdelegation
zeitgleich mit dem Staatsbe-
such nach Portugal zu schi-
cken?

Pierre Gramegna: ,Unsere bei-
den Lénder ha-
ben sehr enge

Fata: Diarra Matnd

Pierre Gramegna von der Luxemburger Handelskammer und Francis Da Silva von der CCILL im Tageblatt-Gesprach

nen aus rund 30 unterschiedli-
chen Unternehmen und Sekto-
ren fiir die Wirtschaftsreise ange-
meldet haben.*

»1%: Woran liegt es, dass
Luxemburg so wenig Giiter
aus Portugal importiert?

Francis Da Silva: ,Die Zahlen
stimmen so nicht ganz. Man
muss hier anfiihren, dass etliche

Waren, die von
Portugal an Lu-
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allem auch bei Geschéftsbezie-
hungen eine wichtige Rolle. Uns
ist es wichtig, diese Beziehungen
zu vertiefen. Deswegen haben
wir beschlossen, als Wirtschafts-
delegation mit nach Portugal zu
fliegen.“

»T%: Woran hapert es denn
bei den Wirtschaftsbeziehun-
gen zwischen den beiden
Landern?

P.G.: ,Die wirtschaftlichen Be-
ziehungen sind nicht so iiberwil-
tigend und mit Sicherheit aus-
bauféhig. Sieht man sich die Zah-
len an, so stellt man fest, dass
Portugal nur auf Platz 22 bei der
Wichtigkeit der Luxemburger
Handelspartner landet. Das heift
fiir uns im Klartext, dass man in
dem Bereich noch viel mehr tun
kann. Dass ein Interesse an wei-
ter vertieften Wirtschaftsbezie-
hungen besteht, zeigt sich auch
dadurch, dass sich iiber 50 Perso-

nicht mehr als portugiesische Im-
porte nach Luxemburg in den
Statistiken auf. So entsteht ein
falsches Bild der tatsdchlichen
Situation.

Es gibt gut 2.000 Unternehmen
aus Portugal, die nach Luxem-
burg exportieren. Doch viele von
ihnen gehen iiber Belgien.*

P.G.: ,Hier muss man hinzufii-
gen, dass es 2009 erstmals der
Fall war, dass wir mehr Importe
aus Portugal nach Luxemburg
hatten als Exporte. Der portugie-
sische Markt ist definitiv interes-
sant fiir uns.“

w1 Welche Produkte wer-
den denn typischerweise
nach Portugal exportiert, und
welche von dort aus ins
GroBherzogtum ausgefiihrt?

P.G.: ,Was wir nach Portugal
exportieren, ist nicht unbedingt
typisch fiir Exporte nach Portu-

gal, sondern eher fiir unsere Ex-
porte generell.

Das heiRt, wir verkaufen vor al-
lem Maschinen und Stahlpro-
dukte oder generell Industrieer-
zeugnisse. Wir exportieren hinge-
gen relativ wenig Fertigprodukte.

Wichtig sind aber auch unsere
Exporte von Dienstleistungen.
Gerade in diesem Bereich méch-
ten wir mit dem Besuch die
Beziehungen mit Portugal vertie-
fen.

In der Tat sind zwei Drittel der
Mitreisenden der Wirtschaftsde-
legation Vertreter des Dienstleis-
tungssektors. Wir wollen damit
auch den Finanzplatz présentie-
ren. Rund ein Drittel der Wirt-
schaftsvertreter kommen aus an-
deren Sektoren.“

FD.S.: ,Portugal -exportiert
nach Luxemburg vor allem Le-
bensmittel und Getrdnke, aber
auch Textilien und Schuhe.

Oft fallt es den Kunden in Lu-
xemburg gar nicht auf, dass sie
ein portugiesisches Produkt kau-
fen, weil es keinen portugiesi-
schen Namen hat.

Viele Portugiesen kommen
nach Luxemburg fiir einen Son-
dierungsbesuch, um sich mit den
hiesigen Marktverhéltnissen ver-
traut zu machen.”

»T": Worin besteht das Inte-
resse Luxemburger Unter-
nehmen an Portugal und um-
gekehrt?

F.D.S.: ,Fiir portugiesische Un-
ternehmen ist der Wachstums-
markt in Luxemburg natiirlich in-
teressant. Denn Portugal durch-
lauft im Moment eine schwierige
Phase.

Die Regierung hat Budgetsor-
gen und das Wirtschaftswachs-
tum ist nahe null. AuRerdem geht
man davon aus, dass noch bis
2015 Probleme auf dem Arbeits-
markt bestehen werden.

Egal, welche Regierung auch in
Zukunft in Portugal am Ruder
sein wird, sie wird sich mit diesen
Problemen befassen miissen.

Dazu kommt, dass sich das
Bruttosozialprodukt in den
letzten 25 Jahren verzwanzig-
facht hat. Das hat Ungleichge-

wichte vor allem hinsichtlich der
Staatsschulden geschaffen.

Aber auch die Unternehmen
haben ihre Internationalisierung
vernachldssigt, was natiirlich
auch mit der peripheren Position
des Landes zu tun hat.

Portugal war auf der anderen
Seite aber auch immer eher zum
Ozean hin orientiert. Das heif3t
auf den AuRenhandel mit Afrika
und Siidamerika, vor allem mit
Brasilien, das der fiinftwichtigste
Handelspartner Portugals ist.

P.G.: ,Luxemburg und Portu-
gal kénnen sich gegenseitig kom-
plettieren. Das GroRherzogtum
kann als Plattform fiir portugiesi-
sche Unternehmen dienen, die
nach Frankreich, Deutschland
und weiter nach Osten exportie-
ren wollen. Auf der anderen Seite
kann Portugal diese Rolle fiir Lu-
xemburger Unternehmen iiber-
nehmen, die nach Afrika oder

Siidamerika verkaufen maoch-
ten’;

»T" Welche Vorteile bietel
das GroBherzogtum fiir por-
tugiesische Firmen?

EDS.: ,Luxemburg ist eine
Vertriebsplattform fiir Osteuro-
pa. Wir werden wochentlich vor
Unternehmen aus Portugal kon-
taktiert, die nach Osteuropa ex-
portieren mochten und sich fiit
Luxemburg als zentral gelegenes
Land interessieren. Was fiir por-
tugiesische Unternehmen aber
auch besonders interessant ist, ist
die Mehrsprachigkeit in Luxem-
burg. Gerade die hier lebenden
Portugiesen konnten fiir Firmen
aus Portugal als eine Art sprach-
lich Mittler fungieren.
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Atelier d’architecture BENG
Baloise Ville de Luxembourg
Banque BCP S.A. -

Banque de Luxembourg
BNP Paribas

Broadband Power Solutions
Caixa Geral de Depésitos

Centre de recherche public de la
Santé

Chambre de commerce

Chambre de commerce et c]'in-
dustrie luso-luxembourgeoise

Champ Cargosystems S.A.
Crédit Agricole Luxembourg
Deloitte S.A.

Dexia BIL S.A.

DKV Luxembourg S.A.
Equity Trust Co. (Luxembourg)
S.A,

European Fund Administration
S.A. (EFA)
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|S.A. (EFA)

Experta Luxembourg S.A.
FEDIL

FIDEOS S.A.
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|AM Luxembourg S.A.
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Luxembourg for Finance
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MAS Luxembourg S.A.

Portmann Lux S.A.
PriceWaterhouseCoopers
Radio Latina S.E.C.S. S.ar.l.

Société Générale de Banque &
Trust

Streff
VIP Products S.A.

Wildgen Partners in Law
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