Les Luxembourgeois en force a Thionville

Une dizaine de représentants grand-ducaux étaient présents a

de I'entrepreneuriat a I'envers de Lorraine qui se tenait hier.
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Dans un contexte difcle pourfati- «Ce slon et e rendez-vous uni-
é économique des. i que des 'afaires  gion»,

salon a I pour d . ajoute Pascal  dela Critallere et

:eser‘-mv"m\nxrmbowsmesde i, président de lascorlation nnée demiere,

aire nl d qui

e s pendules  Mheure.

De notre journaliste
Claire Doyen

U n monde & l'envers, 125 don-
neurs d'ordres  luxembour-
seois, allemands, blges et francais
ont pris hier le role d'exposants au
15¢ Salon & Tenvers d Lormaine
pour faire connaitre leurs besoins
aux fourniseurs vens e leue
1ché 4 Thionville. «Pour les en-
getoes Meseiubaetpiuas; = e
lon .est une plate-forme de ren-
contres b2b (business to business)
entre donneurs d'ordres et four-
nisscurs de la Grande Région», ex-
plique la Chambre de commerce et
d'industrie (CCI) du Luxembourg.

organtse e salon P0G et
cidté Evatec a Melzange.

Les PME et les grandes entreprises
profitent de cette manifestation
pour remplc Jeur Carnet 0 -
«En une matinée, nous avons recu
26 " contrat avec s tour:

‘marques, ajoute-t-il. «Nous allons
bientot lancer une campagne de
ventes promotionnelles.

avons donc pris contact avec la
presse  luxembourgeoise, pour

éaient les plus
nombreux parmi les entreprises
non-mosellanes. «Ce salon se situe
exactement dans la coopération
transfrontalire, Dans le faur,Ia

) s
grana o le marchi intéieas o
ropéen, car nous sommes au cceur
de I'Europer, déclare Jacques San-
ter, ancien président de la Commis-
sion européenne et invité d'hon-
neur du salon.

Solidarité contre
¥ la sinistrose

2007, la manifestation avait
réuni plus de 650 visiteurs représen-
tant 350 entreprises de la Grande
Région et 8o donneurs d'ordres,

la 13¢ édition du Salon

159% venaient du Grand-Du.
e R objectif est de déve-
lopper un bassin économique pro-
pre au bassin mosellan. Notre éco-
nomie ne doit pas seulement s'ap-
puyer sur la bonne santé de notre
voisin luxembourgeois, méme si
nous sommes satisfaits de cette
collaboration», ~souligne ~cepen-
dant Bertrand Mertz, maire de
Thionville

«Ce salon prend un sens encore
plus fort dans la conjoncture ac-
tuelle. Les entreprises doivent tra-
vailler ensemble pour mettre fin a
a crise», souligne Fabrice Genter,
vice-président de la Chambre de
commerce et d'industrie de Lorraine
(CCI), Face a la sinistrose ambiante,
les entreprises ont voulu donner la
réplique en montrant leur dyna-
misme économique. «A I'heure o
T'on e peut plus allumer une ra-

io ou ouvrir une télévision sans
entendre parler de la chute des

cours de la bourses, il était plus
gue Jamais temps pour ce genre
nts, - déclare  Roger
nm(n ancierprésdent du Comté
économique et social uropéen.
vec un potentiel de 11 millions
dhabitants et un bassin conomi-
que oir les PME créent deux tiers
des emplois, les entrepises de la
Grande Région ont sans doute
atouts  faire valoir sur le plan euro-
péen. «Le réflexe doit étre de faire
des affaires a Tréves, Arlon ou
Metz, pas a Milan ou en Australic.
Mais il faut que ce soit une win-
win sieuation, sovligne Jacques
Santer. «Ceux qui s'attaquent A
un pays de TUblon auropéenne
s'attaquent aussi 4 la Grande Ré-
gion. Et Clest plutot mal choisi, &
Theure ot il faudrait démontrer
une solidarité exemplaire pour
surmonter la crises, déclare l'an-
cien Premier ministre du Grand




J-P. DombryC|maqu

«Nous sommes Ia pour pren-
dre contact avec des fournis-

alors qu'habituellement, nous
n'en voyons que deux ou trols
par semaine. Nous travaillons
en Belgique, en France, au
Luxembourg et en Angleterre.
Meme si nous sommes sur
trois frontieres la proxiité

Anne-Cécile Sadot, CCl

«Nous répondons aux ques-
tions des gens qui veulent sa-
Voir comment créer une so-
ciété au Luxembourg, com-
ment avoir des contacts de
fournisseurs, ol trouver des
partenaires. Nous sommes [2
pour présenter le Grand-Du-
ché. La Chambre de com-
merce et d'industrie du
Luxembourg a des contacts
travers toute [Eu-

den primordiale. G

dans la production de ciment, un secteur qui est de plus en
plus automatisé et dans lequel nous tavailons en ffectfs
réduits. Nous fasons donc appel 3 ts,

ave
ol grice 3 notre éseau Entreprise Europe Networking. Le
temoire xembourgeoiset touours trés attractif pour les

que nous contactons en fonction de nos besoins. Ce. g:mcde
salon est donc trés important pour notre activié, ar Cest 1o
que nous pouvons multiplier les contacts. D'ici la fin de a jour-
née, nous aurons sans doute pris des contacts avec une quin-
zaine dentreprises.»

DiiciIa fin de la journée, nous au-
rons peut-£tre pris 40 ou 50 contacts. Pour lnstant, nous

Dany Lucas, All Access

«Cestla premiére fois que
nous participons au Salon 3
Fenvers. Nous avons été invi-
tés par la Chambre de com-
merce du Luxembourg, Nous
sommes spécialisés en com-
munication événementielle.
Nous imaginons, concevons,
produisons et coordonnons
tous types d'événements pro-
fessionnels ou culturels. Nous
voulions voir ce qu se passe de [autre cGté et présenter notre
activité. Nous sommes surprs par le concept de ce salon, ce
st pas a démarche habituelle que nous connaissons avec
Luxexpo. Nous avons déja pris contact avec deux nouveaux
clents, st toujours 3 [tranger que Fon encontredes gens.

avons recu
quisont intéressées par la lles de confe

venus avec DesignaRent, une société de loca-

rence. N 1is contact avec d 3

bilier design. Cette société loue ses propres créa-

cialisées dans le secteur de la santé au travail.n

ti noms du design, pour
diévénements.»
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«Développer
des liens..»

LuxairGroup fait partie des entreprises
luxembourgeoises les plus anciennes a

participer au salon.

Cela fait sept ou huit ans que Luxair-
Group participe comme donrieur d'or-
d jon 3 I Jon Di

invitation a nous inscrire a l'édition
de Tannée suivante. Nous faisons
Linf

Hechenberger, qui représentalt hier le
groupe, le besoin de trouver des four-
nisseurs est constant pour une entre-
prise de la aille de Luxair. Entretien.

Entretien avec notre journaliste
Bruno Muller

LixaliGroup est ceppésenté tous
les ans au Salon & I'envers. Une
opportunit pour faire des atar

“Diane Hechenberger : Notre stand
représente
semble des bra
ches du_ groupe
Lale 2 “savie

formation en in-
teme.Tlya (\e]a eulacheteur du dé-
parlement catering qui cst défa
venu nous rejoindre plusieurs fois

des cquipements ou des dentées
r les plateaux repas qu'il faut
Eoutin parioes i voh,
Comme son nom I' Indlqne, Tori-
ginalité du Salon a envers réside
dans une certaine fversions des

o Justement ce qu et s in-
téressant. En tant que grosse entre-
om-

Ammc; i Nous sommes ous permet de
Toy

urs,  Luxair

Pour le

g0, Luxairser- tres démarchés  comp de gens

woupe, ce salon  par des fournis-  aierens  qui

ot Topportnie peuvent nous ap-
e seurs de toutes otter  certains
mmm avec mm services dont

e, Dranches

PeS e SCIVICS, ey gy g T DénCicir
par Cela, du f

comme

1a,

Cargolux
wétoilén

Liédition 2008 aura réservé une
porine SRR bty
ue Cargolux
B parte 1 e.mepme;qm
ont recu hier le trophée des Etoi-
les de l'entreprise. Une premiere
& double titre puisque Cargolux
était la seule entreprise luxem-
bourgeoise de I'édition  étre en-
treprise étoilée, mais aussi la pre-
mitre entreprise _luxembour-
geoise Gtoilée depuis les debuts
du salon
De quoi réjouir Christian Rie-
mann, responsable des achats a
Cargolux, et repre:emom T
prise au salon, qui < bi
Keventt pout I pmumnea i

3
B etnteit pos ot nibmbrerisc
Ce qui est dommage car il
n'existe pas de salon similaire
au Luxembourg», explique-t-

TRANSFRONTALIER
Covoiturage

Le premier grand projet transfron-
talier de covoiturage, 3 l'initative de
I'agence de communication luxem-
bourgeoise H2R, a €té présenté au
lancement officiel du 13¢ Salon a
T'envers en janvier, avec le

salon du Mariage des entreprises au
Beffroi de Thionville




exemple des pro-

duits en inform:

tique. Cela peut etre aussi des four-
nisseurs qui viennent nous contac-

@ munication, des
ments, etc. Les années précédent
nous avons eu des propositions
pour du matériel médical, par exem-
ple. LuxairGroup compte 2 200 sala-
Tiés et les besoins matéricls sont
nombreux 2 tous les niveaux. C'est
pour cette raison que nous sommes
res démarches par des fournisseurs
de toutes branches
des_imprimeurs,
Q'EPI(NDLR : équipements pour la
protection individuelle). Nous es
sayons de les recevoir tous autant
que possible afin d'en faire des four-
nisseurs potentiels de LuxaitGroup.

A queile branche étes-vous ratta-
chés au sein de Luxalr?

Nous représentons les achats cen-
traux. C'est une activité qui porte
sur Tensemble du groupe. Nous
achetons tous types de matériaux
Clest une logistique tres vaste,
mais, par contre, on ne s'occupe
pas du tout de ce qui releve de la
maintenance des avions, du cate-
ring qui est une partie elle aussi
specifique, i des piéces pour les
véhicules,

Quelle démarche effectuez-vous
afin de participer au salon?

Chaque année, nous recevons une

Tnous ne connais-

sons pas tous les

fournisseurs dont nous pourrions

n. Ce salon représente

‘pour nous la possibilité de dévelop-

per des liens commerciaux qui

pourront savérer trés utiles par la
e

La formule de ce salon posséde

Tavantage de favoriser I'accessi-
bilite?

Tout a fait. Méme si le groupe pos-
sede une liste de fournisseurs atti-
trés, nous sommes tout le temps &
Ia recherche de nouvelles adresses.
Ceest ici Toccasion de rencontrer
un certain nombre de petites struc-
tures locales. Du point de vue des
petits fournisseurs, il n'est pas tou
Jours aisé de s'adresser 4 une entre-
prise de la taille de Luxair car on ne
sait pas toujours a qui s'adresser au
télephone, surtout lorsque I'on ne
connait pas de contact au moment
de faire une démarch

Combien de contacts enregls-
trez-vous habituellement & c}
que édition et o sont situés vos
interlocuteurs pour fa plupart?

En géndral, nous avons une qua-
ranfaine de conacts 2 chague

n. La plupart sont francais, mais
nous pouvons aussi avoir des Bel-
ges, des Luxembourgeois et des Al-
lemands. Ces derniers sont d'ai
leurs plus représentés cette année
que d'habitude.

i-

Diane Hechenberger: «Ce quiest trés intéressant cest que es oles
sont inversés.n

Photos : didier sylvestre

PARTICIPATION
Se serrer
les coudes

Liddition 2008, placée sous le si-
gne des «Etoiles d'Entreprendres a
réuni plus de 120 grandes entrepri-
ses exposantes dont une dizaine
dlentreprises luxembourgeoises qui
comptaient parmi elles, le quotidien
Lessentiel. Les Luxembourgeois ne
sont done pas minoritairement re-
présentés & cet événement. <A tra-
vers Ia remise de trophées, on a
voulu marquer et feliciter des en-

Pascal Julliére, président d'Entre-
prendre en Lorraine-Nord. Lequel
tient a insister sur la_dimension
transfrontaliere salon
Lorsquon ait quune métropole

hanghai compte 22 mil-

serrer les coudes, et d'exposer ses
besoins dans le but de rechercher
des compétences au niveau trans-
frontalier. Et il y a encore des ef-
forts a faire pour attirer les entre-
prises autres que francaises.»



Geoffroy Scagliani, Loisir et bien-étre

e Geoffroy Scagliani représen-
tait hier I'entreprise Loisirs et
bien-étre parmi les exposants.
Situde  Lamadelaine, lentre-
prise se charge notamment
dinstaller des panneaux pho-
tovoltaiques sur les tots. Pour
Iui,ce salon est lopportunité
dE el gl eniey
hors des limites du Grand-Du-
ché et grice aux contacts, d avoir Ia possiblité de trouver
dautres sources de rentabilité a travers un marché 3 conquérir
«La pose de panneaux photovoltaiques est déja trés dévelop-
pée au Luxembourg, e qui et pas du tou e cas en France.

E. Carracedo,Valeres Konstruktion

Pour Ia deuxiéme année
consécutive, Enrique
Camacedo partizpe au alon
a Penvers comme exposa
Pour ce responsable e
Tentreprise Valeres Konstruk-
tion, ituée 3 Contern, étre
présent a ce salon est déja
une motivation en soi: «ll
faut savoir que nous sommes
la Clest

Joél Baehr, Securybat

Jo# Baehr est e gérant de fa
w société Securybat, basée &

L)

Dudelange et spécialisée dans
Ia formation sécuritaire, la
santé au traval, la vente de
matériel mais également
dans le pilotage de projets et
12 coordination d'activités.
«C'est ma premiére participa-
tionen an qu'exposant mais
les deuxa écédentes, je m'étais

un groupe niveau de

d
'iln'y ait pas plus d'en-

F'occasion de découvrir d
avec lesquels nous pouvons éventuellement o i
contrats fout toutefosreconrittre que essentie de nos in-

Imaginez qu'au Grand-Duché, 3D%des
dinstallati

i uyasepm; Tentreprise estactve au Grand-
Duché dans

treprises mxembomgemses représentées. Cela
doute au fait que les prix demandés par les entreprises luxemn-
bourgeoises sont plus élevés que dans les pays voisins. Les en-
repreneurs préferent pltot rester sur un marché luxem-

Mais Cest un tort. Dans notre entre.

dela Moselle,on ne dénombre que ing habitations quien
sont pourvues». Ce

multiplier les contacts le pms ot possibl Lengouem

pour e photovoltaigue commence vraiment a exploser et st
important de communiquer sur ce sujet.»

ts industriels et bureaux préfabriqués. Elle se pre

sente sous forme d'un bureau d'études regroupant une ving-
nous énormé

loppés ces deux dernires années.»

prise, qui compte trois employes, on sentoure de partenaires
qualifiés qui mettent 3 disposition des formateurs. I faudrait
quiily ait deux fois plus d'entreprises luxembourgeoises pour
avoir un réel échange.
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