SUCCESS STORY

PHILIPPE SOLLIE

A PLEIN TUBE!

La société Flen Health, créée par Philippe Sollie en 2000,

vend chaque année plusieurs centaines de milliers de tubes

de Flamigel, pommade cicatrisante pour plaies et brillures.
L'obtention récente d'un financement européen va lui permettre
de creer un laboratoire de pointe et de changer d'échelle

en termes de recherche et d'innovation, au service des patients.

Texte: Catherine Moisy - Photos : Emmanuel Claude / Focalize

Pouvez-vous nous raconter la genése du
produit Flamigel et de votre société ?
«Je suis pharmacien de formation, mais
j’ai aussi obtenu un bachelor en philoso-
phie et fait des etudes d’informatique,
avant de me rendre compte que cette der-
niére voie n’était pas pour moi. Avec mon
diplome de pharmacien, j’ai d’abord tra-
vaillé en officine en Belgique, prés d’An-
vers. A lasuite d*un ‘accident’ de barbecue
dans mon entourage amical, qui s’était
soldé par des brilures graves sur un enfant,
je me suis pencheé sur le traitement de ce
type de plaies. En effet, la fille de mes amis
s’est révélée allergique i certains compo-
sants des traitements habituels et, pas-
sionné de dermatologie, j'ai commencé a
travailler avec les équipes médicales du
département des grands brilés de I"hopital
d’Anvers pour développer une solution.
Cing ans de recherches et de tests ont fina-
lement été nécessaires pour mettre au
point la bonne formule. Au fur et A mesure
que nous avancions sur le projet, je mesu-
rais de mieux en mieux I'importance du
besoin pour ce genre de soins et je recevais
des témoignages tres encourageants de la
part des médecins. Si bien que j’ai fini par
me dire qu’il y avait un potentiel 4 grande
échelle, alors qu’au départ je voulais sur-

tout rendre service a quelques patients. I’ai
donc fait les démarches necessaires pour
obtenir |'autorisation de mise sur le mar-
ché et pour trouver un laboratoire indus-
triel qui pourrait se charger de la fabrication
du produit.

Et ensuite, quelles ont été les etapes vers
Ia création de la société Flen Health ?

« Le produit ad’abord été commercialisé
en Belgique, aux Pays-Bas et en Gréce par
la société belge UCB Pharma. Il faut dire
qu’en 1994, I’Union européenne avait
approuve une disposition de marquage CE
(Communauté européenne) pour les pro-
duits médicaux, permettant de les distri-
buer directement 4 un niveau européen,
sans devoir solliciter plusieurs autorisations
de mise sur le marche. Aprés UCB, Flamigel
a été repris par Novartis, qui a étendu sa
diffusion sur d’autres marcheés. Entre-
temps, tout en gardant mon officine pres
d’Anvers, j’avais créé une société en parte-
nariat avec le spin-off center de I'Université
d’Anvers, pour mener d’autres recherches
et déposer d’autres brevets en dermatologie.
Nous avons créé le produit Flaminal pour
guérir les plaies chroniques (non cicatrisées
aprés six semaines, ndlr) 2 base d’enzymes
tueurs de bactéries ! Ce produit est monté en

puissance et cela m’a encourage 4 monter
ma propre structure. Ainsi, j’ai pu reprendre
a mon compte la distribution de Flamigel.
Par la suite, notre laboratoire alancéun pro-
duit contre le prurit (démangeaison de la
peau, ndlr), Extracalm, et un autre, tout
récemment, pour la cicatrisation rapide des
tatouages, qui est pour I'instant exclusive-
ment distribu¢ en Grande- Bretagne.

Votre siége social est basé au Luxem-
bourg depuis 2011. Quels sont les atouts
du pays par rapport a votre activité ?
«J’ai créeé 'entreprise en Belgique en
2000, Par la suite, nous avons ouvert un
deuxiéme site aux Pays-Bas. Puis nous
avions la volonté de nous développer en
direction de I’Allemagne, mais cela s’est
avére difficile depuis la Belgique. Or, 4 cette
époque-1a, j’ai participé a un colloque orga-
nisé a Vienne par 1'Union européenne ol les
différentes régions d’Europe souhaitant
développer le secteur de la sante se présen-
taient. I’ai été convaincu par les arguments
du gouvernement luxembourgeois en faveur
du developpement d’'un secteur bio techno-
logies au Luxembourg. Les Luxembourgeois
ont une solide réputation de sérieux. Quand
ils developpent quelque chose, cela avance
vite et bien. I’ai donc ouvert des bureaux
dans le quartier de I’a¢roport du Findel, puis
j’aiété contacté par Jean- Paul Scheuren qui
était le président du Biohealth Cluster et qui
m’a proposé des locaux dans la House of
Biohealth, nouvellement créée a Esch-sur-
Alzette. Ces bureaux flambant neufs, alliés
a la volonté forte du gouvernement de »

Quelques chiffres

= Nombre de tubes de Flamigel®
et de Flaminal® vendus en 2016
auniveau mondial: 1.804.796 tubes

® Nombre de pays ol les produits Flen
Health sont distribués: 23 pays

= Pgurcentage du budget consacré s la
R &D (en moyenne depuis la fondation
deFlen Health): 12 %

= Effectif sociét: 80 personnes
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