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  Geschäftstreffen

Business
   Networking

       Dynamik
     internationaler Märkte

 Unternehmergeist

  Wachstum &
Wettbewerbsfähigkeit

Die b2b Referenz-Fachmesse
der Großregion !



Zielbranchen: Zielpublikum:

Aussteller nach Geschäftsbereich: Besucher nach Geschäftsbereich:

Die Entwicklung der                         seit 2012: Eine große Zufriedenheit auf allen Ebenen:
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Allgemeines Ambiente
Konzept der GR Business Days

Qualität der Gesamtorganisation
Allgemeine Betreuung & technische Unterstützung

Werbekampagne
Messeprogramm
Qualität der Aussteller
Erfolgsversprechende Geschäftskontakte

Rentabilität

Als erste Fachmesse der Großregion für KMU und innovativen 
Startup-Unternehmen, zielen die „ GR Business Days“ darauf ab, 

die Wettbewerbsfähigkeit und die Innovation zu fördern, das Wachstum 
wiederzubeleben und die wirtschaftliche Entwicklung der Unternehmen 

in nahen und weiter entfernten Auslandsmärkten zu unterstützen. Zwischen 
Ausstellungen, Veranstaltungen, Geschäftstreffen und b2b-Dienstleistungen, 

lädt Sie diese exklusive und einzigartige Unternehmerplattform auf einer Fläche 
von ca. 9.000 m2 dazu ein, durch modernes und lebhaftes Business Networking, 

mit der überregionalen und internationalen Unternehmerwelt ins Gespräch zu 
kommen und Ihre zukünftigen Betriebs- und Geschäftspartner in den führenden 
Branchen der beteiligten Nachbarregionen zu treffen.

Seit seiner Einführung im Jahre 2012 hat dieses neue Veranstaltungsformat 
der Handelskammer des Großhergzogtums Luxemburg alle Erwartungen 

erfüllen können und hat, als bedeutendste Geschätsplattform für innovative 
Unternehmen in der Großregion und darüber hinaus, mittlerweile einen 

festen Platz in den Terminkalendern der Geschäftswelt.

Neben der grenzüberschreitenden Dimension werden die Beteiligung 
von ausländischen Pavillons und die Anwesenheit zahlreicher 

Auslandsdelegationen von Geschäftsleuten weiterhin dazu beitragen, 
der Fachmesse eine internationale Ausrichtung zu verleihen. Durch 

ihren branchenübergreifenden und innovativen Charakter bilden die 
„GR Business Days“ einen dynamischen und originellen 

Business-Mix, bei dem die Unternehmer im Mittelpunkt 
stehen und der Sie mit einem reichen und vielfältigen 

Programm sowie einem angenehmen und 
professionellen Ambiente überraschen 

werden.

     Original   Modern   Lebhaft   Innovativ

Großer Service zu kleinem Preis
      Dynamisch   Interaktiv   Konzentriert

Eine enge Zusammenarbeit
mit allen führenden Akteuren 
und institutionellen Partnern 
der Großregion

Eine umfassende Multikanal-
Werbekampagne und mehr als 10  
Partnerschaften mit nationalen
& regionalen Medien

Eine nationale Pressekonferenz 
und zahlreiche dezentrale 
Werbemaßnahmen

Bekanntmachung der Veranstaltung in der Großregion:

Zahlreiche Pressemitteilungen und Artikel
in 32 Zeitungen mit mehr als 1.000 
Anzeigen

Sichtbarkeit der Veranstaltung
in öffentlichen Verkehrs-
mittel in Luxemburg

4 Newsletter,
die an mehr als
60.000 qualifizierte 
Kontakte versendet 
werden

Live-Streaming der 
Fachmesse auf Radio- und TV-
Sendern sowie auf bekannten 
Webseiten in Luxemburg und 
in der Großregion

Bekanntmachung der Fachmesse in 
mehr als 30 Ländern durch ein Netzwerk 
von 300 regionalen, europäischen 
und internationalen Fachpartnern
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ommunikation ganz neu gestaltet! 



Ein neues Veranstaltungsformat, um erfrischend anders ins Geschäft zu kommen!
Austausch von Sichtweisen und Meinungen, um Ideen und Vorschläge in gemeinsame Strategien und Projekte umzusetzen 

Zwei Tage lang finden zahlreiche Events und Gesprächsrunden zu wichtigen Themen statt, mit dem Ziel, die konkrete 
wirtschaftliche Zusammenarbeit zu fördern und weitere Maßnahmen zur Entwicklung dieses grenzüberschreitenden 
Wirtschaftsraums zu ermöglichen. In diesem Sinne bieten die Organisatoren der „GR Business Days” dem Publikum auch dieses 
Jahr wieder ein reiches, dynamisches und vielfältiges Programm sowie interessante Diskussionsrunden und lebhafte Podiumsdebatten. 

Die Highlights der Fachmesse:

Messestände

Wählen Sie eines der auf Ihre Bedürfnisse zugeschnittenen Ausstellungs-
module und profitieren Sie von den zahlreichen Mehrwertdienstleistungen,
um Ihre Fachkompetenzen einem qualifizierten Publikum vorzustellen.

Thematische Pavillons
Entdecken Sie die Dynamik und Kreativität unserer thematischen Pavillons in

Anwesenheit von Experten und Fachberatern aus unterschiedlichen Sektoren:
Start-Up Village, Cluster Village, Export Plaza, EU-Networking Village,...

Speed-Demos & Elevator Pitches
Bereiten und stellen Sie eine einminütige Kurzpräsentation im Voraus
als Teaser vor, um Ihr Zielpublikum anzuziehen, und präsentieren Sie 

Ihr Fachwissen und Ihre innovativen Lösungen durch Fallbeispiele
in der “Speed Demo Arena” während der Fachmesse.

GR IT Planet Day mit Kurs „Dark Side of the Biz” 
Informieren Sie sich über IT-Neuigkeiten und die neusten IuK-Technologien,
um die IT-Strategie Ihres Unternehmens zu optimieren. Besuchen Sie unseren 
neuen Kurs “Dark Side of the Biz”, um digitale Angriffe und IT-Piraterie
effizient zu bekämpfen.

Interaktive TV-Bühne mit Live-Streaming
Verfolgen Sie die neusten Markttrends, die von Entscheidungsträgern 
und hochrangigen Gästen im Rahmen von interaktiven Konferenzen und 
Gesprächsrunden auf der zentral gelegenen TV-Bühne präsentiert werden.

GR Business MarCom Day

Treffen Sie Marketing- und Kommunikationsentscheidungsträger
im Rahmen eines Thementages, um die neusten Marktentwicklungen

in dieser Branche kennenzulernen.

Virtuelle 3D Fachmesse

Bleiben Sie auch nach der Fachmesse in Verbindung mit Ihren Geschäfts-
kontakten dank der virtuellen 3D-Simulierung Ihres Messestandes und 

profitieren Sie als Aussteller von einer exklusiven Schulung nach der Messe.

EU- & Aussteller-Workshops

Erweitern Sie Ihr Wissen zu aktuellen EU-Themen und profitieren Sie von 
der Erfahrung europäischer Experten sowie den Fachkenntnissen der 

Aussteller während der Teilnahme an unseren thematischen Workshops.

Buyers’ Lounge
Multinationale Konzerne oder Großunternehmen: Nutzen Sie einen privilegierten

Zugang zu unserer VIP-Lounge und nehmen Sie an unserem speziell für Einkäufer
konzipierten Programm teil. Werden Sie Protagonist einer unserer interaktiven 

Konferenzen oder Mitglied der Jury in unserem “Speed Demo Challenges” Programm.

Forum der Großregion
Beteiligen Sie sich während dieses Forums am ersten Veranstaltungsabend

mit wichtigen Akteuren aus Politik und Wirtschaft am Meinungsaustausch
über die wichtigsten Herausforderungen der Großregion.

VIP Lounge

Knüpfen Sie exklusive VIP-Kontakte mit politischen, diplomatischen und
konsularischen Vertretern und genießen Sie gleichzeitig das entspannte

Ambiente sowie weitere zahlreiche Privilegien in unserer VIP Lounge.

Turkei: Kocaeli als Partnerregion
Entdecken Sie das wirtschaftliche Potenzial der Provinz Kocaeli,

hinten am Golf von Izmit und nicht weit entfernt von Istambul gelegen.
Die Präsenz dieser Region wird dazu beitragen, die Geschäftsbeziehungen

zu türkischen Industrie-Unternehmen zu entwickeln.

Internationales b2fair® Matchmaking Event
& Networking „à la carte”
Nehmen Sie an unserer b2fair® Kooperationsbörse teil und erweitern Sie
Ihre internationalen Kontakte dank persönlicher B2B-Treffen. Führen Sie Ihre 
Geschäftstermine in einer entspannten Atmosphäre fort und vertiefen Sie Ihre 
Geschäftsbeziehungen bei einem unserer zahlreichen Networking-Empfänge.
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„GR Speed Demo Academy”
Nehmen Sie an unserem Media Training teil, damit Sie 
sich effizient und erfolgreich auf die Registrierung Ihres 
Elevator Pitchs sowie ihrer Kurzpräsentation vorbereiten 
können.

„GR Aussteller Schulungen”
Nehmen Sie an unseren Ausstellerschulungen teil, damit 
Sie bestens Ihre Präsenz auf der Fachmesse vorbereiten 
und Ihre Sichtbarkeit bereits im Vorfeld der Veranstaltung 
optimieren können.

„Registrierung der Kurzpräsentationen”
Nehmen Sie mit uns Kontakt auf,um bereits jetzt schon 
Ihr Zeitfenster zur Registrierung Ihrer 1-minütigen 
Kurzpräsentation zu reservieren.
Bitte beachten Sie, dass eine Teilnahme an unserem 
Media Training-Angebot empfohlen ist.

Berichte aus der Praxis...

  Logos der Fachmesse für Ihre Drucksachen

  Web-Banners

  Prospekte und Einladungen für Besucher

  Aufkleber & Poster

  Newsletters / elektronische Einladungen 

  Katalog im Flipbook-Format

  Mobil-App 
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Werden Sie Protagonist der 
Fachmesse und tragen Sie dazu bei, 

Ihre eigene GRBDays Stimmung
herbeizuführen!

Haben ihre Enfahrungen Sie überzeugt?
Warten Sie nicht und registrieren Sie sich Online!

Mindcare
Lilly HOENCK, 
Trainer-Mediator 

Spa Anywhere
Dorothy GERMAINE,
Geschäftsführerin

Euroscript
Anne LUX, 

Sales Manager

Actimage
Dr. Axel ECKMANN,
R&D - Innovation
Manager

Chromatik
Jean-Luc CIBER, COO
Nicolas COLLE, 
Business Agent

Luxevasion
Pierre CHRISTOPHE, 
Geschäftsführer

Es handelt sich 
um meine erste 
Erfahrung als 
Aussteller auf 

einer Fachmesse 
und ich bin mit 

meiner Teilnahme sehr zufrieden. 
Generell war ich von der Qualität 
der Veranstaltung sehr positiv 
überrascht und beeindruckt. 
Diese Fachmesse bietet eine ideale 
Gelegenheit für Geschäftsanbah-
nungen. Dieses Jahr werde ich 
sicherlich wieder dabei sein.    

Chêne de Lux
Frank DE VUYST, 
CEO Polnische 

Botschaft
Krzysztof 

TUROWSKI,
Berater

Wir sind sehr froh, dass 
wir uns letztes Jahr an 
den GR Business Days 
beteiligt haben. Zum 
ersten Mal hat Polen mit 
einem Gemeinschaftsstand
und 7 Unternehmen daran 
teilgenommen. Wir waren von der 
ausgezeichneten Organisation 
und der internationalen 
Dimension dieser Veranstaltung 
beeindruckt und hatten die Möglichkeit, 
Unternehmen aus der Großregion 
sowie aus vielen anderen Ländern 
zu treffen.

Ich habe eine 
wunderbare 
Erfahrung als 
Aussteller im „Start-up 
Village“ gehabt. Es war 
für mich ein idealer Ort für 
einen dynamischen Austausch. 
Ebenso freue ich mich, dass ich 
Gelegenheit hatte, dem Publikum 
meine Dienstleistungen vorzustellen. 
Ich konnte somit auch einfach und 
schnell Kontakte zu anwesenden 
Instituten knüpfen.

Eine schöne 
Initiative hat die 
Handelskammer  
hier für die KMU ins 
Leben gerufen. Diese 

Veranstaltung hat es mir 
ermöglicht, das Netzwerk meiner 
Geschäftsbeziehungen um neue 
und vielversprechende Kontakte 
zu erweitern, was für meine 
Tätigkeit ausschlaggebend ist. In 
einer ersten Bilanz würde ich sagen, 
dass 12 Kontakte sich konkret 
Form annehmen könnten.

Es ist das dritte Mal, 
dass wir an der b2fair 
Matchmaking-Plattform 
teilnehmen. Was wir sehr
geschätzt haben, ist die
Tatsache dass die Geschäftstermine 
im Voraus geplant wurden. Dank dieses 
Konzepts konnten wir unseren Zeitplan 
auf der Fachmesse optimieren und neue 
potenzielle Partner finden.

Ich bin mit der 
Organisation 
der b2fair 

Geschäfts-
termine sehr 

zufrieden. Es war 
wirklich eine gute Erfahrung 
für uns. Im Moment haben wir 
3 vielversprechende Kontakte, 
die wir verfolgen wollen, und 
wir werden ebenfalls noch 
andere Unternehmen nach der 
Fachmesse treffen.

Wir haben ganz 
besonders die 

Organisation der 
b2fair Geschäftstermine 

geschätzt, die es uns ermöglicht 
haben, eine Vielzahl an 
Unternehmen innerhalb kurzer 
Zeit kennenzulernen. Des Weiteren 
möchten wir die vielen interessanten 
Gespräche mit potenziellen 
Kunden mit dem Ziel eines 
Vertragsabschlusses fortzuführen.

2014 haben wir an der 
Fachmesse GR Business 
Days teilgenommen. Es 
war für uns die Gelegenheit, 
unseren Bekanntheitsgrad 
zu erhöhen und unsere Fachkenntnisse 
an zahlreiche Experten aus vielen 
unterschiedlichen Bereichen 
weiterzugeben. Wir sind
zufrieden mit der generellen Organisation, 
wie auch mit den qualitativen 
Kontakten, die wir knüpfen konnten.

Olky Payment
Karine WIGLUSZ

Assistantin,
Client-Relations

Wir haben es 
geschafft in 2 Tagen 
fast 40 Kontakte 

zu knüpfen. Unser 
Angebot hat das 

Interesse von 
Investoren und Kunden geweckt, 
aber auch von Menschen, die ganz 
einfach neugierig waren. Ganz 
persönlich haben wir die sehr gute 
Organisation dieser Veranstaltung 
geschätzt, besonders im Hinblick 
auf die vielen angebotenen 
Dienstleistungen.
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region für europäische Integration schlechthin

WALLONIEN

LOTHRINGEN

GROßHERZOGTUM
LUXEMBURG

RHEINLAND-PFALZ

SAARLAND

 500 Mrd. € ausländische 
Direktinvestitionen und 6.500 

neue Arbeitsplätze in 2012 
8 internationale Flughäfen

mit über 11 Mio. Passagieren
und 11 Mio. Tonnen Fracht

37 Universitäten mit 
370.000 Studenten

73 Forschungsinstitute, 
57 Cluster & 

18 Kompetenzzentren
Über 200.000 Grenzgänger, davon
150.000 alleine in Luxemburg tätig

Einmaliger wirtschaftlicher 
Mikrokosmos von 5 Regionen

mit einer Gesamtfläche 
von  65.400 km2

11,3 Mio. Einwohner
Offene Wirtschaft mit

 375.000 Unternehmen
und 353,2 Mrd. € BIP 

die 2,6% des BIP der EU28 darstellen
Hohe Kaufkraft mit einem Konsum

von 3 Mrd. €
Exporte in Höhe von 130 Mrd. € und

eine weitgehend positive Handelsbilanz

Die Fachmesse hat das Ziel, die Großregion in den 
Vordergrund zu stellen, indem sie die internationale 
Geschäftswelt dazu einlädt,  diesen Mikrokosmos 
mit seinem riesigen wirtschaftlichen und unter- 
nehmerischen Potenzial kennenzulernen.
Durch seine strategisch günstige Lage im Herzen 
Europas, bietet sich dieses grenzüberschreitende Gebiet, 
als Ausgangspunkt intensiver Wirtschaftsbeziehungen 
an und bildet für die regionalen KMU eine 
Drehscheibe für  Geschäftsmöglichkeiten innerhalb 
Europas sowie ein Sprungbrett für internationale  
Geschäftsbeziehungen.
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WEB MARKETING DEPARTMENT OF ACE COMPUTER SARL

Marketing made easy

Marketing made easy

  

Starke Wirtschaft. 
Starke Region.
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