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181906, You Wil never do business the same way

UNE VUE A 360° SUR LES
OPPORTUNITES D’AFFAIRES

- Exposer la vitrine de la Grande Region
-2 Inviter le commerce international a découvrir la Grande Région

- Présenter la Grande Région comme modéle d’excellence en termes
d’ouverture et d’intégration européenne

- Promouvolir les entreprises innovantes et leur savoir-faire
= Souligner le potentiel et 'importance économique de la Grande
Région 9
; a1 d’activités et de
" Un large éventail d ?th’ltesui °
services a valeur ajoutee q

g mangqueront pas de surprendre!
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VOTRE PARTENAIRE POUR LA REUSSITE

CHIFFRES CLES

SUPERFICIE TOTALE POPULATION 2012 DENSITE DE LANGUES PARLEES PIB (EN MIA EUR )
POPULATION (2010)

65.400 11.300.000 173 Frangais 320.848

km?2 Wallonie: 3,52 Mio Habitants / km?2 Rhénanie-Palatinat:
Sarre: 1 Mio Allemand 113.224
Lorraine 2,35 Mio Wallonie: 83.971
Lu_xembourg: 0,53 Luxembourgeois Lorraine: 50.331
Mio Luxembourg:
Rhénanie-Palatinat: 42.822

3,99 Mio Sarre: 30.501
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VOTRE PARTENAIRE POUR LA REUSSITE

LE LUXEMBOURG: AU COEUR DE LA GRANDE REGION

* Superficie: 65 400 km? (1,6% de 'UE27)
 Population: 11,4 millions (2,3% de 'UE27)

* Situé au milieu de la dorsale européenne
(«banane bleue»), un important espace en termes
de flux et de richesse en Europe

 Part du PIB de la zone euro: 2,6% (320,8 mia €)
* Croissance moy. PIB (2000-2011): 2,9%

* Pop. active: 4,79 millions (2,2% de 'UE27)

« > 375 000 entreprises

» Consommation transfrontaliere B2C: plus 3 mia €
annuellement

« 15 universités: > 250.000 étudiants

Quelque 40% de la richesse économique de I'UE est concentrée dans un périmétre de 500 km autour du Luxembourg. Etendu & 700 km,
ce chiffre s’éleve a 70%




LA GRANDE REGION

LE LUXEMBOURG: AU COEUR DE LA GRANDE REGION

CHAMBRE bt
COMMERCE
LUXEMBOURG

VOTRE PARTENAIRE POUR LA REUSSITE

- 1,5 millions de consommateurs dans un
périmetre de 30km de la frontiere

« Quelques 213.000 frontaliers en GR,
dont 73% entrant au Luxembourg
quotidiennement

» Situation centrale du Luxembourg et
multilinguisme

-
31.058 (F)

4.428 (F)

DG Belgien \

5.097 (D); RLP: 176 / Saar: 16

Lorraine -99.761 |
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Source: EU Regional Competitiveness Index 2013, European Commission
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LE SALON b2b DE REFERENCE
DE LA GRANDE REGION

Présentation du salon
GR Business Days

Lieu: Horaires:
Luxexpo Mercredi 18 juin: 10h00 — 22h00
10 Circuit de La Foire Internationale Jeudi 19 juin: 10h00 — 19h30

L-1347 Luxembourg
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Symposium de la Grande Region

Symposium inaugural du 18 juin: Vision d'Avenir 2030 —
La dynamique des clusters et leurs initiatives afin de booster
I'innovation au sein de la Grande Région '

Les invités du monde économique et politique de la
Grande Reégion:

* Carlo Thelen, Directeur Général de la Chambre de Commerce
» Corinne Cahen, Ministre de la Famille, de I'Intégration et a la Grande Région

Panel de discussion :

* Roger Cayzelle, Président du Conseil Economique, Social et Environnemental de Lorraine

« Uwe Hiiser, Secrétaire d’Etat au Ministére de I'Economie, de la Protection du Climat, de I'Energie et de
’Aménagement territorial du Land de Rhénanie-Palatinat

» Helma Kuhn-Theis, Représentante mandatée du Land de la Sarre en charge des Affaires Européennes

* Philippe Suinen, CEO de TAWEX — Agence Wallonne aux Exportations et aux Investissements

* Raymond Schadeck, Président de Luxinnovation et de Luxexpo
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MULTIPLES EVENEMENTS-CLES REGROUPES
EN UN SEUL ET MEME LIEU

Y r Opening Symposium
» Start-up village T : N Interactive conferences

» 3D Market place N - & round tables

‘ S Speed demos
» Buyers’ Lounge A \ == ! ™ Elevator pitches

I 0 wun S Exhibitors' workshops
360 view Of S VIP interviews
promising business
™ b2fair matchmaking event opporhlni'ties Vi (ronun
™ EU Networking Village - —

™ Chambers’ Academy

S Ambassadors' Lounge
™ Networking Receptions
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LE SALON b2b DE REFERENCE e
DE LA GRANDE REGION

L

Les nouveautes en 2014

= Business Meets Research = EU Networking Village
= Cluster Forum = Nouveaux instruments de travail
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NOUVEAUTES EN 2014:

[ EU-Networking Village ] EQ‘EUE{HM

Une initiative de la Représentation de la Commission européenne a Luxembourg
ainsi que de la Chambre de Commerce du Grand-Duché de Luxembourg.

Le but de cet village européen:

—> réunir sur une méme plateforme les acteurs nationaux en charge des actions &
programmes européens;

—> accroitre la visibilité des experts européens de I'UE;

—> présenter les initiatives, politiques et programmes européens;

—> développer de nouvelles collaborations et synergies d’action;

—> échanger des bonnes pratiques.
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NOUVEAUTES EN 2014:

Participation active des entreprises

- Help Desk Hotline - Speed Demo Academy
- Réunion de préparation - Express Elevator Pitches
- Tutoriels - GR Open Day & Réunion de préparation

Nouveaux instruments de travail GR 2014

- Nouveau Corporate - GR Catalogue flipbook
- APP GRBDays - Invitation électronique
- Programme interactif - Animations 3D

=i Open Day dos R Business Days -
LB orceignazcvous surios opporuniss. ©
avofio.
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NOUVEAUTES EN 2014:

[ Caractere international des exposants]

» Participation des délégations étrangeres en tant qu’exposants
= Package clés en main mis en place afin de souligner leurs patrticipations au salon

= Participation des collectivités:
= Wallonie / Rhénanie-Palatinat / Sarre

= |[talie
= Pays-Bas
= Pologne

= Concept de matchmaking international b2fair®
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DELEGATIONS ETRANGERES PREVUES

Allemagne

'l]' Belgique
':. France

H Pologne
——

ltalie - Russie
® Inde Sénegal

“ V‘
" “

Pays-Bas jrrave
Sg Macédoine

Maroc Royaume Uni

Républiqgue tchéque

Slovénie

FrHRHS



https://www.google.lu/imgres?imgurl&imgrefurl=http://www.unicaen.fr/europe/&h=0&w=0&tbnid=srzsERcXvmT23M&zoom=1&tbnh=181&tbnw=278&docid=-z8qsg2bCMDV1M&tbm=isch&ei=Io10U7TbFcnUPNfEgeAH&ved=0CAgQsCUoAg
http://www.google.lu/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&frm=1&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&docid=unQrIIrLmbuDJM&tbnid=xvy8T9mfHSS_CM:&ved=0CAUQjRw&url=http://www.mapsofworld.com/flags/egypt-flag.html&ei=bo10U6_HGcSwPJC3gNgG&bvm=bv.66699033,d.ZGU&psig=AFQjCNFheryOFcz--6uh9IMlH1M5xnws6A&ust=1400233705583781
http://www.google.lu/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&frm=1&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&docid=V03xetARSoM9pM&tbnid=Zfj3BFpO_O81XM:&ved=0CAUQjRw&url=http://www.flags.net/CZEC.htm&ei=o410U4mvCcbWOZ_rgLgG&bvm=bv.66699033,d.ZGU&psig=AFQjCNG52x5uGNpeTTUpWpkVg83Rjl7Aww&ust=1400233760967039
http://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&docid=AfWjrvxSlnXJfM&tbnid=fbUisTcUiVjgSM:&ved=0CAUQjRw&url=http://en.wikipedia.org/wiki/Flag_of_Slovenia&ei=qBh1U_2nAcqq7QbtpIDIDA&bvm=bv.66699033,d.ZGU&psig=AFQjCNGbcEFCsX8IWLR_NsWYXmU52bi3zg&ust=1400269349717140
http://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&docid=q8rFgdo5Y-rWmM&tbnid=WUq5hVQlVwDi6M:&ved=0CAUQjRw&url=http://flagartist.com/art/svg/flags/republic-of-macedonia-flag-scallywag-flag-svg/&ei=oRl1U-jKHPHX7Aa7n4HQCg&psig=AFQjCNFx-fuVFJTziCs2YdO0Acf6KcQ-ZQ&ust=1400269527670592
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4 PLATEAUX TV AU CCEUR DU SALON :
Dynamiques — Interactifs — Concentres

N
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-

Plateau TV événementiel

- 1 Symposium inaugural

- 5 Tables rondes

- 5 Conférences interactives

J

4 )
Speed Démos avec jury (2)
- TIC et e-commerce
- Marcom

N\ J

4 )
Interviews
Personnalités politiques,
acheteurs, décideurs-clés
et DOs

\_ J
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SALON VIRTUEL 3D DES GRBDAYS
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« Restez connectés APRES LE SALON ! »

ler salon professionnel virtuel au Luxembourg
et dans la Grande Région permettant aux
exposants de:

» garder le contact avec les rendez-vous
d’affaires établis

» augmenter la visibilité “post salon”
(liens, référencement, ...)

» discuter et négocier en ligne avec les
clients potentiels grace a la fonction “CHAT”

» mettre a jour le profil d’entreprise

> télécharger des documents, vidéos, ...




STATISTIQUES PREVISIONNELLES
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/ Objectifs 2014: \

200 exposants
3.500 rendez-vous d’affaires
1 symposium inaugural
5 tables rondes
5 conférences interactives
75 speed démos
Plus de 3.000 visiteurs
35 ateliers thématiques
5 réceptions de Networking

/ Le salon en bref: \

Attirer I'attention sur les PME et les
micro-entreprises
Panoplie d’évenements sur un seul
et méme lieu de rencontres
Vivre le salon en LIVE en présence
d’acteurs économiques & politiques
Participation optimisée grace aux
rencontres internationales b2fair®

\_ /
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PARTENAIRES DU SALON

Partenaires du salon: Sponsors: Avec le soutien de:
ML "] BGL » N\
® I;H}EEGESEH @ ‘9 ENP PARIBAS pwe [Entrepreneur = oucoe
Partenaires stratégiques: Partenaire print:
i TURKISH - '
Ccius  EUROPAGES  Tumess VWEPRINT

POST LUXIMBOURG Grove

Partenaires opérationnels:

O AQUA VITAL |
= P
x _— d 1
a p e w EJ Clariance ru l t
Excadlence in ssurd, 1ot & vides WATERERGLERS @Ofﬁce

MOBILBOARD
£ INTERMEDIATIC RO X
. IN\ITIIM"E'S t Agance do cammanltarien maltimddia LU!EMBOURG
an elax Max V] Q
palanidesign Relax Max V3D Villeroy & Boch
S T wom B ST ADOMOLE D 1748



http://www.vdl.lu/
http://www.europages.com/
http://www.turkishairlines.com/
http://www.gr-businessdays.com/www.mobilboard.lu
http://www.palanidesign.com/
http://www.intermediatic.com/
http://www.relax-max.eu/
http://www.v3d-corporate.com/
http://www.webpartner.lu/
http://www.luxexpo.lu/
http://www.bgl.lu/
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PARTENAIRES INSTITUTIONNELS DE LA
GRANDE REGION

. . —‘ﬂ@@é}-
usss VERVIERS
H NAMUR Industrie- und Handelskammer
BRUSSELS ENTERPRISES

Wa l l o ni a . b e LUXEMBOURG BELGE Chambre de Commerce et d'Industrie

EUPEN - MALMEDY - STVITH

of ¢ =«
Belgian ‘ Chambers Cf CCl International @Eﬁ *
Lorraine CLn it ce o gronce région cercle économique

Federation of Belgian Chambers of Commerce

COMMERCE AND INDUSTRY

EH LA R arbeitskreis wirtschaft

'[. Trier @eictrier T*1"4 Koblenz (€ m Rheinhessen
a HE|tok Eoropar oo e Starke Region,
12134 Pfalz Saarland eu
) _saaris| e

Bazinmy Suproet oo Fowr Sooninp

NATIONAL AGENCY
FOR INNOVATION AND RESEARCH

LUXINNOVATION .
- technoport
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PARTENAIRES MEDIAS
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Tageblatt Jourhal —LE]
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a ; journal ...
Qrietischer Bolksfeeund  Soarbriicker Zeitung entreprises

paperiam™*

MEDA FOOMOROOLE FT AMANO R

Chronicle.fu Wirtschaftsblatt
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LUXINNOVATION OTRE PARTENAIRE POUR LA REUSSITE

7

Manutacturing
of the future

yéE?xﬁéVﬁ?%NNCXND RESEARCH
LUXINNOVATION LU X| N N OVAT' O N

Laurent Federspiel

European Un on
. pean eg De
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Robotisation
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production sustainability

of
manufacturing



ENTREPRISES ET REC

Ateliers interactifs -
“strategic roadmapping”

Innovation
Matchmaking -

rencontres bilatérales sur
demande

Stand "Business
meets Research”

— collaboration avec les

organismes de recherche
publics

—
CHAMBRE oe
COMMERCE
LUXEMBOURG

VOTRE PARTENAIRE POUR LA REUSSITE
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|NTERVENT|ON OTE LUXEMBOURG
VOTRE PARTENAIRE POUR LA REUSSITE

Open for Business: from
Research to Reality at
Manchester University

Dr Rich Ferrie
Director of Operations

The University of Manchester Intellectual
Property (UMIP)

www.business-meets-research.lu
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The reference h2h trade fair
for SMES and innovative start-ups
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Merci pour votre attention!

Pour plus de renseignements, n’hésitez pas a nous contacter: events@gr-businessdays.com




