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 Un grand pays, 275 fois le Grand-Duché de Luxembourg

 6eme  PIB en Afrique 

 35 millions d'habitants dont un marché potentiel de 21 millions 
d’habitants répartis sur 5 régions

 4 villes de + de 1 Million d’habitant ( Casablanca, Fès, Tanger, 
Marrakech)

 2ème investisseur Africain sur la continent 

 L’inflation à moins de 2% en 2017

 La croissance en hausse estimée à 3,1% en 2017

MAROC: ACTEUR

INCONTOURNABLE EN

AFRIQUE

Maroc : Acteur incontournable en Afrique

I- Présentation du marché en quelques chiffres



 Méthodes et moyens de paiement :

LC / Transfert / avance (20 à 30%)

 DUCROIRE :     

Risque politique 2 / Risque commercial B / Investissement 3 (1-7)

 Salon : Doit – on participer ?

 Publicité : Quel canal ?

 Franchise : filiale ou succursale

1/ Construisez

II- A l’abordage 

2/ Se lancer sans se 
ruiner

 Stratégie : moyens financiers & humains

Etude théorique                 approche physique (Budget)



3/ Entourez-vous

II- A l’abordage 

 Trouver les partenaires :

Concurrents ou confrères (expression préférée des marocains) 

- s’associer

- se faire représenter

- s’installer

 Voir les actions de la concurrence ou du gouvernement

- Evolution du Marché via la concurrence (ne pas se limiter à 
l’Europe)

- Mesures incitatives du Gouvernement sont des signaux

(Maroc Vert – Maroc Numérique – Métiers du Monde –
Milieu associatif…)



II- A l’abordage 

4/ Assurez-vous

 Bien comprendre le comportement d’achat des marocains

- En fonction du Public

- Effet de mode

- réseaux sociaux

 Les circuits : Souks / Modernes / Grandes surfaces

5/ Travailler avec 
référencement

 Qui vous fait confiance ?

- Vos clients

- Fédérations professionnelles (membre)

- Référents connus



II- A l’abordage 

6/ N’oubliez pas

 Assurer votre présence

 Créer une image de marque personnelle et entreprise

 Créer une marque d’utilisateur



Maroc : Acteur incontournable en Afrique

III- Mesures d’encouragement à l’investissement

MESURES 
D’ENCOURAGEMENT        
À L’INVESTISSEMENT

En plus des exonérations fiscales octroyées dans le cadre du droit commun,

la réglementation marocaine prévoit des avantages spécifiques d’ordre

financier, fiscal et douanier accordés aux investisseurs dans le cadre de

conventions ou contrats d’investissement à conclure avec l’Etat sous réserve

de répondre aux critères requis.

 Exonération totale de l’impôt sur les sociétés pour une durée de 5 ans au

profit des sociétés industrielles nouvellement créées.

 Exonération de TVA pour les équipements lors de l’établissement



Maroc : Acteur incontournable en Afrique

IV- 4 avantages pour investir au Maroc

4 AVANTAGES POUR 
INVESTIR AU MAROC

1/ FONDS DE DÉVELOPPEMENT INDUSTRIEL ET DE 

L'INVESTISSEMENT

3/ EXONÉRATIONS DU DROIT D’IMPORTATION pour les 

equipements et les produits d’origine UE

4/ EXONÉRATION DE LA TVA

2/ FOND HASSAN II


